
在
!""#

年
$%&

季后赛中! 火箭

队与湖人队荡气回肠的
'

场大战让人

们看得酣畅淋漓! 同时熟悉了一位凶

猛的"野兽#阿泰斯特$ 个性十足的阿

泰斯特向来不缺球迷的崇拜! 而加盟

火箭队后他在中国球迷中的人气更是

直线飚升$今年
(

月!随着匹克球星中

国行的启动! 阿泰斯特将与其他
)

位

匹克签约球星一起登陆中国! 喜爱他

的球迷将有机会一睹"野兽%的真人风

采$ 作为
$%&

出名的"坏小子%!阿泰

斯特中国行将会碰撞出精彩火花令人

期待! 因为谁都知道阿泰斯特无论场

上场下都绝对会让人们记住他$

阿泰斯特虽然不像科比& 勒布朗

那样是
$%&

联盟和球迷的宠儿 !但

是他独特的性格和敢爱敢恨的作风让

诸多已经厌倦那些"英雄%的球迷们找

到了新的寄托$ 阿泰斯特的长相十分

彪悍!球风更是异常生猛彪悍!这样的

球员一般很难成为赞助商和球迷们关

注的目标! 但是阿泰斯特独有的人格

魅力却让人看到他可爱&真实的一面!

场上是彪悍的"野兽%!场下却是富有

爱心&充满温情的好男人!敢爱敢恨的

鲜明个性也是匹克对其青睐有加的重

要原因$

比如在对球迷的态度上! 奥本山

宫殿事件曾经让阿泰斯特饱受诟病!

但是阿泰斯特很多时候对球迷也有温

情亲切的一面$ 国外媒体报道了这样

一个小故事' 新赛季阿泰斯特的耀眼

发型引得一位铁杆小球迷效仿! 当这

位还是中学生的铁杆球迷也顶着一个

阿泰斯特版莫西干头走进学校的时候

遭到校方强烈的反对! 甚至禁止他到

学校上课$阿泰斯特知道这件事之后!

不但邀请这位沮丧的小球迷到赛场观

看比赛! 还将一双匹克阿泰斯特一代战

靴作为礼物赠送给他! 对小球迷的篮球

梦想给予一份阿泰斯特式的鼓励$ 这就

是真实的阿泰斯特! 他是赛场上铁血凶

悍的"野兽%!在赛场下他却显露出侠义&

率真的真性情$

!""(

年年底正式签约匹克之后!很

多人都在猜测着阿泰斯特将何时穿上来

自中国的球鞋$ 阿泰斯特对专属篮球鞋

的设计选择近乎苛刻! 因为他希望第一

双中国战靴是足以匹配其"野兽%风格的

战靴$在阿泰斯特的参与下!阿泰斯特一

代战靴最终确立方案! 阿泰斯特有了全

新一代的球鞋征战
$%&

$

野兽派的球员还有斯塔德迈尔和奥

尼尔等人! 他们的球鞋基本都是以粗犷

的形象示人$阿泰斯特也不例外!匹克为

其设计的专属球鞋第一眼看上去就是一

款十分扎实的球鞋! 大面积皮面和爆裂

纹设计告诉每一个球迷! 它的主人可不

是谦谦君子$ 阿泰斯特一代战靴以白红

和黑红主客场配色!鞋身线条简洁干练!

没有一丝多余的浮夸设计$ 鞋身用上了

阿泰斯特自己的"防守%

*+,+

!鞋底用大

水波纹和
-

纹路结合!不仅耐磨&防滑

而且抓地力强!鞋型复古好看$鞋面上的

英文
-./*0

为阿泰资助的一所大学的

名称!代表着他的爱心$球鞋侧身的花纹

显得十分个性! 符合阿泰斯特豪爽的性

格$ 外形充满强悍风格的球鞋与阿泰斯

特浑然一体! 真正体现阿泰斯特的独特

作风$

阿泰斯特一代战靴一路陪伴着 "野

兽% 阿泰斯特升级为火箭战神! 可谓人

靴一体!鞋如其人$ 而在不久的将来!阿

泰斯特还将穿着匹克战靴出现在中国球

迷的面前!用他一往无前的独特魅力!征

服万千球迷$ 张驰
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中关村暑促节开幕

升级诚信建设

本报讯 以"诚信服务促销售!

合作共赢迎未来% 为主题的第四届

中关村暑促节日前在北京中关村鼎

好电子商城拉开大幕$ 中关村诚信

建设如何升级! 中关村电子市场如

何树立品牌深挖渠道并寻找新的机

会! 以及如何以诚信形象让消费者

建立信心! 这些都是此次暑促节肩

负的责任与使命$

最新出炉的 (中关村电子产品

贸易行业报告) 显示! 中关村地区

!""(

年电子产品销售总额为
1#1

亿元!贸易总额为
23(!

亿元!同比

分别增长
3415

和
15

! 自
!667

年以

来首次出现增长率为个位数! 并在

底线运行$ 北京中关村高新技术企

业协会秘书长曹毅表示'*受全球经

济大环境低迷的影响! 今年电子市

场日子不好过$ 但这并不能使我们

丧失信心! 越是在困难的环境条件

下!我们越要开拓创新$ %

齐鲁金泰山

催生金融市场新联姻

本报讯 近日!齐鲁证券中信银

行战略合作暨齐鲁金泰山集合理财

计划托管及代销签约仪式在山东济

南举行!齐鲁证券董事长李玮&中信

银行副行长曹彤等双方高层领导及

国内主流财经媒体出席此次活动$

根据协议!齐鲁证券选择中信银

行作为其第一个集合资产管理计

划+++齐鲁金泰山的托管与代销银

行$ 齐鲁证券与中信银行的合作具

有战略意义! 李玮表示'"此次齐鲁

证券和中信银行强强联手! 标志着

双方在资源共享&优势互补&合作共

赢方面掀开新的篇章! 将进一步推

动和深化双方的战略合作关系!提

升品牌影响力! 为广大客户提供更

完善的金融服务$ %

以色列英飞尼迪基金

看好中国市场

本报讯 中国股市持续低迷已

经有相当长一段时间! 但从目前的

发展趋势来看! 这似乎并未影响国

外基金管理公司进入中国的步伐$

以色列英飞尼迪,

89:;9;<=

-基金创始

合伙人高哲铭近日表示! 英飞尼迪

今后在亚洲寻找发展业务的机会时

仍会将目标锁定中国$

据悉! 英飞尼迪是一家投资高

科技产业的风险投资& 股权基金管

理公司!自
>##7

年创建以来已成功

投 资
?@A;AB+

&

C@;:D9

&

CE+FF;9,4G+H

&

CEBAAG@IB

和
CG;<BJ K;I;+9

等上百家

企业$

!""3

年英飞尼迪成立了中国

第一支中外合作人民币创业投资基

金
89:;9;<=L.CK.

!该基金是中国和

以色列政府批准的第一家中外合作

非 法 人 制 创 业 投 资 基 金 $ 在

89:;9;<=M.CK.

成功运作的基础上!

!66'

年以色列
8N%

集团与苏州创

投集团 ,

CK?

-共同成立
89:;9;<= 8M

.E;9@

基金!该基金融资总额超过
7

亿美元$

网秦手机防盗卫士

保护手机安全

本报讯 近期手机安全事件频

频爆发引起人们的高度关注! 如何

有效保护手机的个人隐私成为业界

谈论最多的话题$业内专家建议!商

务机用户及手机玩家可以选择安装

手机安全软件 *网秦防盗卫士%!保

护个人隐私$

据介绍!*网秦防盗卫士%是专

业手机安全服务提供商网秦研发

的隐私保护软件 ! 该软件具有通

信录取回 &隐私信息远程删除 &通

信录备份 &远程控制 &*一站式 %服

务等功能 ! 通过远程管理手机信

息保证用户信息的安全 $ 相比国

际同类产品 ! *网秦防盗卫士 %具

有自动隐藏 &防止非法删除 &系统

格机后进程仍然生存等优势 $ 如

果用户丢失手机 ! 可以直接拨打

网秦客服热线进行反盗操作 !将

丢失手机的损失降到最低$

"

小佟

*精彩在.沃/0 %中国联通的广告词

让人们记住了*沃%这个品牌$ 借助中国

联通
7?

试商用的契机和强大的品牌攻

势!*沃%成功吸引众多用户的眼球$作为

中国联通的全业务品牌!*沃% 除了给用

户带来超高速
7?

的应用*快%感外!还

会有哪些*精彩%1 在电信市场上!*沃%将

如何实现全业务品牌的延展! 覆盖重要

的细分市场1 这些问题同样引人关注$

!精彩"不只是
!"

*中国联通选在
7?

试商用期间发

布和推广.沃/品牌!显然经过精心策

划! 很好地实现了品牌认知度的快速

建立$%一位电信专家表示!目前*精彩

在.沃/%已成为大众耳熟能详的广告

词$ 下一步! 中国联通应该考虑推动

*沃%品牌的延展$

事实上!*沃% 作为中国联通的全

业务品牌!承载着重要的历史使命!也

是中国联通品牌营销上的一大创新之

举$在电信重组后!新的中国联通决定

实行单一全业务品牌的营销战略!全

业务品牌*沃%将覆盖其所有的产品&

所有的业务以及所有的服务! 凸显中

国联通在新兴的
7?

个人移动通信市

场的优势!以及在家庭&企业用户市场

提供融合业务的能力$

在借助
7?

的热点效应! 快速树

立品牌认知度之后!*沃%的*精彩%势

必向家庭&商务市场延伸$业内人士指

出!*沃% 品牌在突出品牌整合效应的

同时!还将分别面向个人用户&家庭用

户& 集团用户及客户服务建立品牌延

展! 向每一大类用户群提供在统一品

牌框架内的&有所侧重的业务内容$

!沃"品牌延展
呈现全业务运营优势
电信重组之后! 中国联通获得了

全业务运营的重要资源! 有能力更好

地整合固网&移动网络&信息服务以及

8O

应用!以体系化的产品服务形式提

供给客户$借助全业务品牌的延展!中

国联通将真正推动全业务运营实现稳

步扩张$

*.沃/品牌传递了时尚&进取&开

放&活力的品牌调性!具有很强的品牌

延展性$%一位电信专家表示!*很久以

来国内运营商一直没有针对家庭用户

推出品牌和专门的服务$ 借助.沃/品

牌的知名度! 向家庭用户进行品牌延

展! 将有效地影响家庭用户的品牌认

知和消费选择$ %

业内人士分析认为 ! 中国联通

*沃%品牌的延展还将在覆盖主要细分

市场的同时! 凸显出中国联通全业务

运营的优势$以家庭用户市场为例!在

获得固网宽带资源之后! 中国联通可

以固网宽带为核心!通过*沃%品牌的

延展和*数字家庭类%业务的推出!为

家庭用户提供时尚&个性化的服务!家庭

医疗&家庭教育&欧洲足球赛事高清直播

等业务!都将在*沃%品牌延展下迅速被

用户认知&接受$

针对商务用户市场!中国联通借助固

网宽带与
7?

移动宽带的融合! 为企业用

户带来更多差异化的业务体验$在中国联

通营业厅!*神眼%&*销售管家% 等差异化

业务已经在*沃%品牌旗下推出!并将为集

团用户提供实时监控& 远程安全控制&实

时数据上报等服务$

随着*沃%品牌向商务市场&家庭市场

的延展!中国联通的全业务运营优势和差

异化服务特色!也将更好地被用户认知$

全业务品牌策略
推动融合业务发展

在中国联通推出全业务品牌 *沃%之

后!曾经有人提出全业务品牌如何覆盖细

分市场的问题$ *沃%向家庭&商务市场的

品牌延展!正好回答了这一问题$

实际上!中国联通全业务品牌策略并不

是放弃市场细分!一方面全业务品牌*沃%正

在向主要的细分市场进行品牌延展2另一方

面中国联通对所有的用户需求进行细分!提

供各种个性化的业务产品!包括传统业务和

创新的融合新业务!最终实现全业务品牌推

动融合业务发展的目的$

在服务方面!中国联通同样在全业务品

牌体系下提升细分市场服务标准$ 据了解!

中国联通将从原来的分品牌分级服务标准

逐步过渡到全业务品牌下的差异化服务标

准!也就是实现两个差异化服务'一是中国

联通将在全业务品牌下体现不同用户群的

服务差异化!根据个人&家庭&商务的不同!

提供不同的个性化服务2二是在同一用户群

内! 根据用户的需求提供相适配的服务标

准$

中国联通通过单一品牌策略的整合营

销!*沃#品牌将与各类差异化业务一起形成

合力!实现最优化的整体传播效应!从而使

中国联通获得新市场竞争的主动权$

近日 ! 日立专为教育行业量身

打造的 *尘盾
6#

代 #系列投影机闪

亮登场 $ 据介绍 !*尘盾
6#

代 #系列

依然主打防尘技术 ! 是经过反复模

拟环境实验和技术改进后的 *尘盾 #

第三代机型 ! 是尘盾技术的一次根

本革新 ! 其通过改进自身光机系统

结构 ! 不再局限于防尘网等从散热

孔阻挡和过滤灰尘 ! 而是加强光机

内部防尘体制 ! 利用最新封闭式结

构光学引擎实现机体的 *免疫 #!使

灰尘完全被隔离在光机外 ! 防尘效

果更加彻底$

为了更好地实现整机防尘效

果 ! 除投影机光机自身防尘体制改

进外 ! 日立还对光机的环境进行改

造 ! 主要是对投影机冷却系统进行

改进$ *尘盾
6#

代#系列采用*正压#设

计思路! 工作时机器内部压力大大高

于外部压力! 镜头和接口部分形成由

内向外的气流!避免灰尘进入$

*尘盾
6#

代# 系列投影机包括
P.QM

!)16-

&

P.QM7616-

&

P.QM71)6-

&

P.QM

3666- 3

款经典教育机型$ 除全新的防尘

科技外 !还采用了动态光圈系统 !使色

彩对比度大幅增高到
!666R>

! 成为同

类产品中的佼佼者 2*尘盾
6#

代 #系列

的音箱功率也增加近一倍 ! 用户无需

额外投入音频设备即可在会议室 &教

室等空间内享受到声色并茂的画面 !

大幅节约开支 $ 同时 !*尘盾
6#

代 #系

列还采用
Q8$

锁安全保护功能加载 &

位置检测器护卫和防盗杆的设计 !确

保产品安全性 $ 林海

1

年前! 叶国富在广东省佛山市

的一条街道上开了
7

家小商店! 销售

的产品包括饰品&小玩具&文具&化妆

品等! 所有商品定价均在
>6

元以下$

叶国富为商店起了一个非常奇特的名

字+++哎呀呀饰品店$ 到
!66#

年!哎

呀呀已成为中国饰品连锁行业的领军

者!直营门店和加盟店总数接近
7666

家 !被评为 *

!66#

最具成长性的新兴

企业#$

叶国富表示'*取得这样的成绩!

.平价饰品
S

加盟连锁
S

搜索营销/的

模式功不可没$ 做连锁就要吸引加盟

者!必须有信得过的品牌$国内没有几

个依靠搜索营销建立起来的品牌!但

哎呀呀是例外$ #

搜狗推广解决大难题

!"")

年哎呀呀曾遇到加盟店招

商难题!不知道招商对象在哪里!不知

道如何对潜在加盟者进行宣传$ 一个

朋友建议叶国富在搜狗做网站推广!

叶国富听说只需要投入
!"""

多元没

多想就答应了$让他意想不到的是!每

天都有人从网上找到哎呀呀并打电话

咨询加盟事宜! 而且大多是加盟意向

较强的客户$ 叶国富果断地把有限的

推广费用投入到网络上! 重点是搜狗

竞价排名和网站优化,
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通过搜狗搜索引擎的推广! 哎呀

呀从找客户变成客户主动找上门2通

过潜在客户对关键词搜索和点击!哎

呀呀的推广信息直达真正有需求和有

加盟意向的客户$

哎呀呀!火箭速度"成长

做好搜索营销并非易事! 从前期

计划到具体的广告投放都很有学问$

于是! 叶国富与搜狗搜索进行战略合

作!启动了*托管式#搜索营销'将哎呀

呀交由搜狗打理! 享受搜狗的 *好管

家#服务!坐享其成$

搜狗专门为哎呀呀成立了搜索营

销小组! 根据国内不同搜索引擎用户

群的特征!制定整合营销计划2根据市

场变化!随时甄选关键词!进行投放修

正2实时监控关键词投放点击!规避恶

意点击等! 帮助哎呀呀实现搜索营销

效果最大化$
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年之后! 哎呀呀的电话来访数

量由每个月近
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个提高到每天几十

个!上门洽谈率从
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提高到
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成交率从
"4'5

提升到
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以上$哎呀呀

加盟店的数量增长到
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多家!堪称

*火箭速度#! 其中近
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来自于搜索

营销$

成就!小饰品#大生意"

随着哎呀呀的成功!啊呀呀&莎莎

啦等品牌也先后出现$ 面对后起品牌

的追赶!哎呀呀坚持*以我为主#进行

升级$
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年哎呀呀更换了企业终端

形象识别系统! 并出巨资签约娱乐明

星
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之一的蔡卓妍作为形象代言

人! 着力打造更具时尚气质的品牌形

象$

在搜索营销方面! 哎呀呀继续加

大投入! 牢牢抓住来自网络的潜在加

盟客户$通过搜狗的关键词推广系统!

哎呀呀的业务推广突破了地域局限!

覆盖边远区域!包括西藏&青海等地$

通过搜索营销! 哎呀呀精准地找

到了潜在客户! 并省去大量资金成本

和时间成本!将*小饰品#做成了*大生

意#$ 王丽君

借力搜狗搜索 哎呀呀品牌崛起

在近日举办的第三届中国生物产

业大会上!国家开发银行北京分行与中

关村3生命科学新城签署的融资协议成

为此次大会洽谈成果的亮点之一$

根据协议!中关村3生命科学新城

将获得国家开发银行
>"

亿元
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年期

项目信用贷款! 用于生命科学新城三

期基础设施及配套建设!主要包括
!7

条市政道路以及随道路同期实施的相

应管线工程& 绿地建设&
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变电

站&交通智能化系统&公共标识指示系

统&区域安防监控系统等相关工程$

对于此次合作! 国家开发银行相

关负责人表示! 生物产业是当今最具

生机和活力的产业之一! 是经济社会

发展的先导性产业$ 作为国家生物产

业发展的重要承载区& 北京国家生物

产业基地的核心区!中关村3生命科学

新城项目实施方在开发理念& 目标定

位&城市规划&项目运作经验以及模式

创新等方面均处于国内领先水平!加

上该项目丰富的土地和项目资源储

备!都是国家开发银行特别看重的$

作为北京市重点投资建设项目和

北京市未来生物产业的核心聚集区!

中关村3生命科学新城建设目前已取

得阶段性进展'改进企业化运作模式!

突出特色定位! 初步形成了以企业为

主体&市场为导向&产学研相结合的技

术创新与成果转化体系2 以国有资产

投资系统为依托! 以国有大型开发企

业项目运作和融资经验为基础! 通过

政策性资金支持和商业金融信贷!初

步解决了资金这一困扰项目开发企业

的最大问题$中关村3生命科学新城项

目开发主体计划自
!66(

年起
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年累

计投入建设资金
)6

亿元!以国际一流

科技园区的品质和标准开展基础设

施&环境景观以及配套建设!将生命科

学新城打造为科学化&规范化&国际化

的全球知名科技园区$

中关村3生命科学新城以产业服

务为导向! 以平台建设与支撑体系构

建为基点! 制定了未来
1

年的产业发

展规划和实施纲要! 进一步突出产业

配套服务对项目运行的核心作用!凸

显其产业发展需求为导向的开发理

念$ 截至目前!中关村3生命科学新城

已有中国药品生物制品检定所& 同仁

堂制药等
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多家国内外知名企业项

目相继进驻$ 张伟

国开行联姻中关村!生命科学新城

加速北京生物产业战略性发展

为了更好地服务大众! 中国民生

银行在每个分行都安装了液晶&
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等大型显示设备! 为客户提供各种信

息服务$但随着显示设备的增加!节目

内容的分发繁琐和制作周期长的弊端

逐渐显现出来! 成为民生银行的一块

心病$

鸿合窗景系统犹如一剂 *良药%!

很好地解决了民生银行所遇到的这些

难题$ 据了解!数字媒体发布系统早已

成为国外银行普遍的服务设备!它可以

及时有效地协助银行工作人员发布和

管理银行业务&金融产品&利率&汇率等

信息$鸿合科技作为国内数字媒体发布

系统的领导品牌!其推出的窗景系统整

合了多种平台和设备!采用*混网%&*灵

擎%&*数流%&*联显%等先进技术!可以

及时快捷地通过大屏幕终端显示设备

发布商业&财经和娱乐信息!并且可以

方便地进行制作&发布和管理$

现在! 民生银行的工作人员利用

窗景系统可以很方便地把文字&视频&
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&图片&音乐&电视信号&流媒体&

网页等各种信息有机地整合在一起!

不需要格式转换和压缩就可直接制作

出包含各种特效的绚丽多彩的节目!

然后通过银行现有网络将节目分发到

各个网点播放机上$对于变动的汇率&

利率等信息以及节目的更换! 只需工

作人员敲击电脑键盘! 所有支行就能

同步更新$ 窗景系统内置的远程控制

功能还能远程控制播放机的播放状

态!起到节能环保的作用$

一项随机调查显示! 在民生银行

已安装窗景系统的支行! 客户明显感

觉到排队时间缩短! 获得的信息量增

加!对民生银行的好感度明显提升!同

时工作人员维护各种显示设备的工作

量也明显减少$在窗景系统的协助下!

民生银行实现了服务体系的高效提

升!创造了巨大的商业价值$目前窗景

系统已经可以完成广告投放& 实时信

息显示&内部培训&视频会议等多项功

能! 为民生银行的信息化建设提供强

有力的支撑$ 林雨

鸿合窗景系统助力民生银行升级服务体系

打造投影机主动防尘新理念
日立!尘盾 !"代"重装登场

阿泰斯特匹克战靴相伴中国行
!野兽"风格将引领风潮

推动融合业务发展

中国联通!沃"品牌全面延展


